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هر کتابی روزی 
خوانده خواهد شد...

سلام و روز به خیر

ــاد  ــا اقتص ــط ب ــاب مرتب ــوان کت ــش از ۱۵۰ عن ــر بی ــال های اخی ــه راه کار در س ــا در مجموع م
و اکوسیســتم نــوآوری را از طریــق انتشــارات راه پرداخــت منتشــر و در اختیــار علاقمنــدان 
از  برخــی  همراهــی  بــا  کــه  کتاب هایــی  داده ایــم؛  قــرار  کســب وکار  فعــالان  و 
ــگ  ــج فرهن ــرای تروی ــاش راه کار ب ــی از تلـ ــوسیستم بخشـ ــن اکـ ــای ای کــسب وکارهــ

و گفتمان نوآوری و کارآفرینی و البته توسعه مفاهیم جدید فناوری بوده است.

بــا توجــه بــه اینکــه بســیاری از شــرکت ها و مجموعه هــای فعــال در اکوسیســتم 
دارنــد  را  خــود  نــوروزی  هدایــای  آماده ســازی  دغدغــه  ســال  آخــر  ماه هــای  در  نــوآوری 
ــه دادن  ــه هدی ــد، گزین ــورت صلاحدی ــه در ص ــم ک ــت کنی ــما درخواس ــتیم از ش می خواس

کتــاب  را هــم از نظــر دور نداریــد.

شــما می توانیــد از بیــن ۳۶ عنــوان کتــاب پرفــروش انتشــارات راه پرداخــت در ســال های 
ــما  ــب وکار ش ــوی کس ــا درج لوگ ــد آن ب ــاپ جدی ــا چ ــد ت ــخص کنی ــوان را مش ــک عن ــر ی اخی
روی جـــلد آن و یادداشــت شــما در ابتدای کــــتاب تجدید چـــاپ و در اخــــتیار شــما قرار بگیرد.

برخــی  و  کاغــذ  و  صفحــات  تعــداد  بــه  بســته  کتــاب  هــر  اسپانسرشــیپ  هزینــه 
ــورت  ــت. در ص ــخه اس ــراژ ۵۰۰ نس ــان در تی ــون توم ــا ۲۰۰ میلی ــن ۷۰ ت ــر بی ــای دیگ متغیره

تمایــل بــرای ارائــه توضیحــات و جزئیــات بیشــتر  بــا مــا در تمــاس باشــید.

از اینکه حامی فرهنگ و ادبیات کارآفرینی و نوآوری خواهید شد پیشاپیش قدردانیم.

راه ارتباطی: ۰۹۳۷۴۹۹۰۶۱۰ - ۴۴۴۴۳۹۶۶
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ساده ترین و
گرافیکی ترین

راهنما 
درباره پول

انتشارات

جای خودتان را در بهترین 
نقطه دنیای تجارت پیدا کنید و 
ببینید که پول چگونه جهان را 

به گردش در می آورد.

پول از کجا می آید؟ تفاوت بین ثروت و درآمد چیست؟
دولت ها چگونه پول نقد را کنترل می کنند؟ 

بدهی چه زمانی خوب است؟

کتاب »پول چگونه کار می کند« با گرافیک جذاب و متن های
ساده، هر آنچه می خواهید درباره سیستم

مالی مدرن بدانید را برای شما توضیح می دهد.
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یک راهنمای جامع و  تصویری

پـول
چگونهکارمیکند

ــی ــی جمع ــن مال تأمی
ــال 1700  از سـ
ــت ــته اس ــود داش وج

ــر ــارد نف 2/5 میلی
از بزرگســالان جهــان
ــی ندارند ــاب بانک حس

اولیــن طــرح 
بازنشســتگی مســتمری 
ســال 1891 معرفــی شــد

GDPجهـــــان
از ســال 1970
ــر ــش از دو براب بی
اســـــت شــــده 

سنـگ  رای 
بــــا 3.5 تـن وزن
ســنگین ترین 
ارز جهــان اســت

اســکناس 
از ســـال 1661
به وجـــــود 
آمده اســت

10 % جمعیــت جهــان 
بـــا درآمـــد کمتـــر 
از 1.9 دلار در روز زندگــی می کننــد

180 ارز 
در گـــــردش 
ــان  در جهــــ
وجـــود دارد

بــــازدهی ســـالانه 
ــای ســهام  بازارهــ
از جنــگ جهانــی دوم به بعد

به طورمتوســط
 7 % بــــوده اســــت

 %92
ارزهــای جهــان
ــت ــال اس دیجیت

ــان  ــی یونـ بدهـ
ــال 2012  در ســـ
 107 میلیــارد یــورو بــود

21 تریلیــون دلار در
بهشــت های مالیاتــی 
خــــــارج از مرزهـــــــا 
ــت ــده اس ــان ش پنهـــ

انتشارات

فیلیپ کاتلر را همه به عنــوان پدر علم بازاریابی مدرن می شناســند. او 
کتاب های متعددی در زمینه بازاریابی نوشته کتاب اصول بازاریابی وی از 
شناخته شده ترین کتاب های بازاریابی دنیاست و همچنان به عنوان یکی 
از معتبرترین مراجع در این رشته به شمار می رود. او در کتاب مارکتینگ 
پنج نقطه صفر به موضوع فناوری های نوظهور و رابطه آن با انســان 
می پردازد. کاتلــر در این کتاب نقش بازاریابان انســانی را همچنان حیاتی 
می داند و بر روی این موضوع تمرکز می کند که ماشــین ها و انسان ها 
در چه زمینه هایی می توانند با هم تطابق پیدا کرده و طی ســفر مشــتری 

بیشترین ارزش را ایجاد کنند.
به رغم اینکه جنبه های مرتبط با فناوری کتاب مارکتینگ 5.0 پررنگ است 
اما به هیچ وجه نمی توان آن را کتابی فنی دانست. قاعده اصلی کاتلر این 
اســت که فناوری باید دنباله روی استراتژی باشــد. از این رو، مفاهیم 
موجود در در این کتاب به ابزارها وابسته نیستند. شرکت ها می توانند این 
شیوه ها را با پشتیبانی هر نوع سخت افزار و نرم افزاری که در بازار موجود 
باشد، اجرایی کنند. نکته کلیدی این است که شرکت ها باید بازاریاب هایی 
را استخدام کرده باشند که با روش طراحی یک استراتژی برای به کارگیری 
فناوری صحیح در حوزه های مختلف بازاریابی، آشــنایی داشــته باشند.  
کاتلر و همکارانــش در این کتاب بر پایــه روش هایی که فنــاوری باعث 
افزوده شــدن ارزش به بازاریابی می شــود، پنج مؤلفه اساسی را تعیین 
کرده اند. بازاریابی 5.0 حول سه برنامه کاربردی مرتبط به هم می چرخد: 
بازاریابی پیش بینانه، بازاریابی مفهومــی و بازاریابی افزوده. اما این 
برنامه های کاربردی، بر مبنای دو شاخه سازمانی پایه ریزی شده اند: بازاریابی 

داده محور و بازاریابی چابک.  
اگر می خواهید با جدیدترین افکار و اندیشه های پدر علم بازاریابی مدرن 

آشنا شوید، خواندن این کتاب را از دست ندهید.  
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ثنا جهاندار فیلیپ کاتلر، هرماوان کارتاجایا، ایوان ستیاوان

اصول بازاریابی برای کسب وکارها در عصر فناوری

مارکتینگ 
پنج نقطه صفر

کارخانهنوآوریرسانهراهکار
راهکار
w a y 2 w o r k . i r

کارخانهنوآوریرسانهراهکار
راهکار
w a y 2 w o r k . i r

ISBN 978-622-7702-23-1

7022319 786227

تومــان هــزار   245
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ــوآوری ــاوری و ن ــر فن ناش

مارکتینــــگ  کتــاب 

پنج نقطه صفر بــا حمایت 

کارخانه ن.آوری رسانه راه کار 

منتشــر شده و ناشــر اصلی 

آن انتشــارات وایلی  اســت
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